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 ؟الکترونیکچرا کتاب 

 تغذیه، موسیقی، وکار،کسب در زمینهشاید 

کسی هر داشته باشید. اطاعاتیو ...  اندام تناسب
 افرادیهمیشه  ،باشید با هر سطحی از دانش

 و اندشما ارزش قائل هایتهسبرای دان کههستند 

 و ترینساده از یکی. بدانند بیشتر خواهندمی

 یهامهارت درآمد از کسب یهاروش موثرترین

توانید با داشتن چند کتاب یا حتی یک کتاب باکیفیت می .است الکترونیک یهاکتاب و فروش نوشتن خود،
ها بدون این نوع از کتاب منبع درآمد مستمری را برای خود ایجاد کنید که از درآمدش شگفت زده شوید.

که گیرند. در صورتیند و در معرض دید میلیونها نفر قرار میهای چاپی به راحتی قابل انتشارمحدودیت کتاب

شوند و باعث درآمدزایی و شهرت باای ویروسی می بی شوند، در بستر فضای دیجیتال به آسانیخوب بازاریا
که به استراحت مشغولید یا به دنبال عاقمندیهای خود هستید و یا حتی شب در در زمانی شما خواهند شد.

این است قدرت حال خواب و یا خدای ناکرده در بستر بیماری، همچنان درآمد شما ادامه خواهد داشت. 

وکاری جزئیات خود را دارد که اگر به خوبی رعایت شوند با اما این هم مثل هر کسب دنیای دیجیتال!

چیزی که شما برای  گذاری پایدار را خواهید چشید.تان لذت یک سرمایهمشاهده پیشرفت و ثمره زحمات

خواندن این کتاب امیدوارم با  زئیات است.دقیق و کاربردی با ذکر ج راهنمایرسیدن به موفقیت نیاز دارید یک 
  ن را اجرا کنید و من را از موفقیت خود باخبر سازید.آمطالب 
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از زمانی که ایده تولید کتاب کتاب الکترونیک، به عنوان یک فرایند، بسیار فراتر از فروش کتاب است. بازاریابی 

به عنوان را کتاب الکترونیک  از همان موقع کهشود. کند بازاریابی شروع میالکترونیک به ذهن شما خطور می

نیاز و کسب رضایت مشتری موضوع، عنوان و محتوای آن با دیدگاه رفع  همچنین به، کنیدانتخاب می محصول

خاطر اینکه اساس بازاریابی شناسایی نیاز  دارید. بهاریابی را بر میهای اول بازکنید در عمل قدمتوجه می

 مشتری و جلب رضایت اوست.

 

در راستای رسیدن به بوده و یکپارچه  بازاریابی شمااجزای باید فروش شگفت انگیز و مستمر  سیدن بهربرای 

است که به دور از طرح مطالب تئوریک و سعی من نیز بر این رضایت مشتری هماهنگ شده باشند. 
تان جویی کرده و انرژیمانند کمک کنم تا در وقت و هزینه خود صرفههایی که صرفاً روی کاغذ میریزیبرنامه

توانید به راحتی و در زمان با رعایت نکات این کتاب می را قبل از رسیدن به هدف شیرین خود از دست ندهید.

 جام داده و از نتایج آن لذت ببرید.کوتاهی این کار را ان
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 های پیش روی فروش کتاب الکترونیکفصل اول: چالش

است که ابتدا چالشهای  ازم ولید و عرضه کتاب الکترونیک برسیدبه راهکارهای موثر در ت توانیدبرای اینکه ب

 واهند بود.خچراغ راهنمای ما  ،ها در مسیر پیش روشیش رویتان را بشناسید و درک کنید. این چالپ

 

  ما بلندمدت هایعادت

 ارتباط. دهیم تغییررا  هایمانعادت توانیممی سختی به و ایمگذرانده فیزیکی هایکتاب با را مانکودکی ما اکثر

 چیزی نیست که به راحتی کنار برود. ،کاغذ پذیریانعطاف و احساس بو، ابناخودآگاه ذهن ما  قوی
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 الکترونیک هایکتاب پایین کیفیت بر مردم تصور

 احساس. دارند عیفتریض محتوای کاغذی کتابهای به نسبت الکترونیک کتابهای که کنندمی تصور مردم عموم

 بنابراین. نیستند شوند،می تولید رسمی ناشران توسط که هاییکتاب استاندارد حد در هاکتاب این که کنندمی
 .دننباش معروفی نویسنده اثر اگر خصوص به ندارند، خرید به تمایلی

 

 الکترونیکی هایپرداخت

 مشکات شاهد هم هنوز کنند،می استفاده آناین پرداخت های سیستم از دنیا مردم هاستسال اینکه وجود با
 به. شودمی هاوبسایت کاربران دامنگیر که فراوان هایناامنی و هاکاهبرداری. هستیم زمینه این در فراوانی

 این. ها وارد نکنندرمز کارت بانکی خود را در سایت دهندمی ترجیح که افراد از بسیاری هستند دلیل همین

که باید  .بود خواهد محصوات آناین فروش در شما روی پیش مهم هایچالش از یکی مسلماً موضوع

 راهکارش را داشته باشید.
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 رقابت در بازاریابی

 دنیای در ناشران که باشد شده باعث چیز یک تنها اگر

 بازاریابی توان کنند، کار خوبیه ب هم هنوز امروز پیشرفته
 سابقهبا و ندتمقدر ناشران با شما است قرار پس،. است آنها

 بسیاری در و بازاریابی هایبودجه دارای که کنید رقابت

 تازه هستند، سراسری توزیع شبکه و بسیار کارکنان موارد

 .اندبدست آورده هاسال طول در که شهرتی به اشاره بدون

 

 

  دیجیتال محتوای بودن رایگان تصور

 از بسیاری در این میان. باشد دسترس در همواره و رایگان باید دیجیتال محتوای که است این بر غالب، تصور

 .زننددامن می تصور این گسترش به کنندمنتشر می رایگان به را ارزشمند مطالب که نویسندگان
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 دوم: نگارش کتابفصل 

 

 

 

 چه موضوعی را انتخاب کنم؟

هایی دارید و برای چه در انتخاب موضوع درک خودتان است. به این فکر کنید که چه توانایی اولین قدم

دانید، ولی اید. بسیاری موارد هستند که خودتان هم نمیاید که فراموش کردهچیزهایی تاکنون وقت گذاشته

ترین چیزی که در اهمیتکم افراد زیادی عاقمند به دانستن آنها هستند. لیستی از این موارد تهیه کنید. از 

 زند.های بسیاری را در ذهنتان میآید تا مهمترین آنها. مطمئن باشید همین کار جرقه ایدهذهنتان می

یادتان باشد لزوماً هم این طور نیست که افراد به دنبال مطالب جدید و شگفت انگیز باشند. بسیاری مواقع 

پراکندگی ذهنی آنها را برطرف مانند یک دستورالعمل قیق باشد و گردند که قابل اعتماد و ددنبال مطلبی می
 سازد به طوریکه دست به کار شوند و کار را به نتیجه برسانند. 

نگران فروش خود نباشید. در دنیای بزرگ فضای مجازی دیگر صحبت از پاخور چند ده نفری یک مغازه در 

دید در روز برای سراسر کشور و حتی فارسی زبانان خارج تواند صحبت از چند ده هزار بازروز نیست، بلکه می

https://www.rahsoo.com/
https://www.instagram.com/rahsoo.marketing/
https://www.linkedin.com/in/mehdi-abbaslou-514534101/
https://twitter.com/RahsooMarketing


 

  

   
 

 آموزش بازاریابی رهسو
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از کشور باشد. پس نگران استقبال مردم نباشید. هر محصولی مشتری خودش را دارد به شرطی که جلوی 

 چشم مخاطب درست، قرار گیرد.

و اشته باشید دموضوع مهم دیگری که درباره خودتان باید رعایت کنید اینست که باید اعتماد به نفس 

مطمئناً  رسد قضاوت نکنید.های خود را تنها از روی مطالبی که اآن در مورد موضوعی به ذهنتان میدانسته

 رسد که فکرش را هم نخواهید کرد.به ذهنتان می بیشتریهای جذاب در جریان نگارش کتاب، مطالب و ایده

کنید و برای شما ارزشمند همان مقااتی که در سایت خود منتشر می توانید دقیقاًمیدر ضمن اگر وبسایت دارید 

 .است را به کتاب الکترونیکی تبدیل کنید و دوباره منتشرشان کنید

درصد رفتارهای  90تا  50اند که به کمک علوم اعصاب متوجه شده درک مخاطب است. بازاریابان قدم دوم

 کند بر اساس فکر و تصمیم آگاهانه بودهکه تصور میدر صورتیگیرند او شکل می مشتری بر اساس ناخودآگاه

تار عملی آنها را است. از این رو بهتر است به جای نظر سنجی و پرسش از مخاطبان از راهکارهایی که رف

 و روند ردهمورد را در اینترنت جستجو ک 10در انتخاب موضوع حداقل توانید سنجند استفاده کنید. مثاً میمی

رم افزار گوگل ترندز نجوی مردم را در چند سال اخیر بررسی کنید. یکی از بهترین راهکارها استفاده از جست

دهد که به صورت رایگان و بدون فیلتر قابل استفاده است و این امکان را می Google trendsاست. 
توانید د. همچنین میببینی نها را در چند سال اخیرا هم مقایسه کنید و روند جستجوی آموضوعات مختلف را ب

 . بینی کنیداستقبال از موضوع خود را پیش
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یک  کدام ببینید که است این دهند،می ترجیح چه چیزی را که مخاطبانفهمیدن این دیگر برای عالی روش

 اند.های اجتماعی کامنت بیشتری دریافت کردهاز مطالب مورد نظر شما در سایت، وباگ یا شبکه
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 خود در بالقوه قبایر به نگاهی. دهید انجام موجود بازار مورد در تحقیقاتی موضوع، انتخاب نهایی از قبل

های معروف ایرانی در زمینه از جمله سایت. سایتهای فروش کتاب الکترونیک بیاندازید در مشابه، یهادسته

 فیدیبو، طاقچه و ...بوک، ارائه کتاب الکترونیک مانند: ایران ایبوک، کتاب سبز، کتابناک، تک

 

 

 

  .نکرده  کار را ترک که است یآماتور ای،نویسنده حرفه

 شافر مارک
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 کند؟چه عنوانی به فروش من کمک می

ها عنوان به تنهایی بعضی وقت کتاب الکترونیک است. انتخاب عنوان، فروش از هدف باشید که داشته خاطر به

های شبیه کتاب خود را ببینید و آنها را با دقت اکثر عناوین کتابسعی کنید  .تواند بازی را عوض کندمی
، مخاطب را جذب کرده بررسی کرده و نقاط مثبت را برداشت کنید. تمام تاش خود را به کار ببرید تا عنوان

تاب اشاره کند. در نسبت به مطالب داخل آن کنجکاو کند. ازم نیست به طور مستقیم به محتوای کاو را و 

توانید در زیر عنوان موضوع را توضیح دهید. بهترین مثال برای این مورد موضوع کتاب نگران نباشید. می

ن به زبان فارسی های بسیاری از آاز برایان تریسی است که ترجمهکتاب قورباغه را قورت بده بحث، 

 مان.زروش عالی برای غلبه بر تنبلی و انجام بیشترین کار در کوتاهترین  21چاپ شده است. 
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 نمی دانم چه چیزی بنویسم

کشید تا تکلیف انشاء مدرسه را آماده کنم. های دوران مدرسه افتادم. یک هفته طول مینوشتن یاد انشاء

. استمتن  سادگی در کتابها فروشز رازهای یکی ا پیچیده نکنید.کنم نگارش را خیلی سخت و پیشنهاد می
 آموزش ،کنید آنها شروع دلخواه یجهنت با. کنند کار چطور بدانند خواهندمی زیرا خرندمی را شما کتاب افراد

ا روی کاغذ بپروانید. به ربه ذهنتان اعتماد کنید اجازه دهید روان شود. ذهنیات خود  .فرایندیک  یا مهارت یک

 های خود فکر نکنید و فقط بنویسید. غلط

 

 چند صفحه بنویسم

بارات هم معنی پشت بهتر است تا می توانید جمات را خاصه و مفید کنید. سعی کنید از جمات، لغات و ع

و از طرفی کمتر از  شدصفحه که دارای متن هستند نبا 30ترجیحاً طول کتاب بیشتر از سر هم استفاده نکنید. 

توانید که می شماره صفحه می خورندها هم ها و بخش. بعضی مواقع صفحات سفید، فصلصفحه هم نباشد 10

حتوا به ذابیت مجتوان محدودیت صفحات را نادیده گرفت. آنها را حساب نکنید. اگر محتوا جذاب باشد می

وضوع، عنوان، سبک ممانند:  ،دکننواننده را مجذوب کتاب میار هم خرد زیادی بستگی دارد که همه در کنموا

طول مناسب  ،بندیصاویر، صفحهتبندی، تصاویر، چینش بندی متن، رنگنگارش، قالب نگارش، تقسیم
 ، یکپارچگی محتوا به لحاظ مفهومهاپاراگراف
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 خود را انتخاب کنید نوشتار قالب

سایز  نین استفاده کنید.از فونتهای ساده مانند میترا و ناز. است روان بودنها ی در فروش کتابنکات کلید از

 ای است. هر چند این موارد تا حدی سلیقهمناسب است.  18فاصله خطوط  و -10با فشردگی حروف 14

 

 

 کنید استفاده عالی تصاویر از

 

خوانندگان خود کمک کنید تا مطالب را در ذهنشان تصویرسازی کنند بیشتر در حافظه بلندمدت هرچه بیشتر به 

آنها خواهد ماند. تأثیرگذاری کتاب بیشتر شده و احتمال اینکه آن را برای دوستان خود فوروارد کنند افزایش 

  یابد.می

های ای کمک بگیرید. با این کار هم عکساگر امکان دارد خودتان عکس بگیرید و یا حتی از عکاس حرفه

خواهند بود. در صورتی که این امکان را بر منظور اصلی شما منحصربفرد دارید و هم این که بیشتر منطبق 

وع شما برای مخاطبانتان تکراری ندارید بهتر است به جای استفاده از تصاویر گوگل که احتمااً در حوزه موض

که قیمت و حجم باایی دارد  Shoterstockهای عکس خریداری کنید. مثاً مجموعه هستند از مجموعه
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هایی های ارزانتری هم هستند. اگر نخواستید هزینه کنید وبسایتها بسیار بااست. مجموعهولی کیفیت عکس

توانید متناسب با کنند. مینوع زیاد به صورت رایگان ارائه میهای با کیفیت و زیبا را با تکه عکس دهستن

، Unsplash  ،Pixabay ،Morguefileهایی مانند: مفهوم مورد نظر، عکس خود انتخاب کنید. سایت

Stockvault ،Pexels ،Picjumbo ،Pikwizard، Rawpixel ،Reshot . برای باز کردن بعضی از این

 دارید.ها نیاز به فیلترشکن سایت

 

 ویراستاری کنیدمتن نهایی را 

پاراگرافها و از شود. سعی کنید خواناتر می های متن کمتر باشدهرچه تنوع فونت

های کوتاه استفاده کنید تا حوصله خواننده سر نرود. بهتر است بعد از این که لیست

ویرایشگر فارسی توانید از نرم افزارهای کتاب را نوشتید غلطهای آن را اصاح کنید. می

انگلیسی –زارهای آناین فارسیافساز است. نرممانند ویراستیار استفاده کنید که البته نصب آن تا حدی مسئله
 توانید به راحتی در گوگل به آنها دسترسی داشته باشید.هستند که میهم بسیاری 

باشد متن خود را برای اصاح و خواندن متن با صدای بلند برای تصحیح اشکاات بسیار موثر است. یادتان 

نظر دادن به نزدیکان و کسانی که مراعات شما را خواهند کرد ندهید. به کسی بدهید که رک باشد و البته 

 هایش فکر کنید و جبهه نگیرید.ای داد و یا حتی خواست مطلبی را حذف کند روی حرفرحمانهوقتی نظر بی
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 بفروشدجلدی طراحی کنید که کتاب شما را 

 

 

 این حرف کلیشه به نظر برسد، است ممکن. کرد خواهند قضاوت جلد از روی آن را کتاب احتمالی خریداران

کنند که حتماً داخلش هم مانند فکر می مشتریان و است بودن ایحرفه نشانگر خوب جلد. است واقعیت اما

کتاب الکترونیک را در زمینه موضوع خود ونه جلد کتاب مخصوصاً محتماً چند ن. ای خواهد بودجلدش حرفه
در زیر به چند مورد از موارد مهم در  ببینید و نقاط ضعف و قوت آنها را در راستای فروش کتاب بررسی کنید.

 کنم:طراحی جلد اشاره می

 انتخاب کنید زمینه پس از متفاوت را رنگ عنوان 

 بهتر است از تمام عرض صفحه استفاده کنید. بزرگ و کاماً خوانا انتخاب کنید.را ساده،  فونت عنوان 

 د موضوع مالکیت معنوی رعایت شده باشد.کنیمطمئن باشید در تصاویر و اسامی که استفاده می 

 پیکسل در اینچ داشته باشند. 300ز تصاویری استفاده کنید که حداقل درجه وضوح احتماً  

 نکنید. کیفیت استفادهبه هیچ وجه از تصاویر تکراری، ضعیف و بی 

  متناسب با عناصر گرافیکی که داخل طرح هستند فضای خالی هم قرار دهید. 
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فروش کتاب  ،ای استفاده کنید و حتماً تأکید کنید هدف جلد مورد نظردر صورت امکان از طراح جلد حرفه

 Freeاز جنبه هنری آن برای شما اولویت دارد. در زمینه طراحی جلد ابزارهای آناینی مانند  تراست و بیش

Online Book Cover Maker by Canva  تواند می فقطهستند که به دلیل پشتیبانی نکردن از زبان فارسی

 منبعی برای الهام گرفتن باشد.

 

 

https://www.rahsoo.com/
https://www.instagram.com/rahsoo.marketing/
https://www.linkedin.com/in/mehdi-abbaslou-514534101/
https://twitter.com/RahsooMarketing


 

  

   
 

 آموزش بازاریابی رهسو
 

 راهنمای جامع بازاریابی کتاب الکترونیک 16

 کنید به بهترین حالت تبدیل را خود فایل کتاب

 مخفف EPub. است مهم بسیار دیجیتال محصوات درست انتخاب فورمت

Electronic Publication  توسط که است الکترونیک کتاب برای یاستاندارد و 

 با که epub فرمت. است آمده بوجود (IDPF) دیجیتال انتشارات المللی بین انجمن

 نصب قابل عاملسیستم انواع روی است خواندن قابل ادیشنِ دیجیتال ادوب افزار نرم

 .رودمی کار به الکترونیکی هایکتاب ساخت برای فرمت این .است

 

PDF  مخففPortable Document Format نمایش برای روشی عنوان به و 

 اغلب که روندمی کار به شده چاپ متون مشابه و خاص بندیطرح در متنی هایپرونده

 در بهتر نمایش برای آن در تغییر امکان. است خواندن قابل ریدرادوب افزار نرم با
  .ندارد وجود مختلف اندازه با نمایشگرهای

 اندازه تغییر امکان که این ضمناست،  شناور متن EPub در که است این در PDF با EPub اصلی تفاوت

 کتاب و است مناسب نمایشگرها تمام برای EPub فرمت با هایکتاب بنابراین .دارد وجود فونت نوع و متن
 خودفایل را در سایت  اگر .است مناسب هارایانه و هاتبلت مانند بزرگ نمایشگرهای برای PDF فرمت با های

 .قرار دهید را فرمت دو هر راحتی به توانیدمی ،کنیدارائه می
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 کتاب باید موارد زیر را رعایت کنید انتشارقبل از : سومفصل 

 

 شودمی انجام برنامه اساس بر شما ابکت بازاریابی آیا که توانید بدانیدمیوقتی  انتخاب اهداف بازاریابی:

 موفقیت و شکست را دقیقاً تعیین کرده باشید. یا نه؟ که

 

 :دهید پاسخ زیر سواات به تعیین هدف، برای

 از معین قدارم یک فروش بیشتر، یهاکلیک مثال: دریافت عنوان به چیست؟ بازاریابی در نگاه شما موفقیت 
 نظرات مثبت بیشتر. دریافت یا و کتاب الکترونیک

معینی  مقدار تنها رست،ناد نظرات :برای مثال آیند؟بازاریابی به حساب می شکست در نگاه شما چه چیزهایی 
 خاص. هایکلیک فروش ، مقدار از

خواهید هفته اول میچه تعداد کتاب الکترونیک در  فروش چه میزان است؟ تعداد نظر شما از کتاب فروش اهداف 
 ماه اول؟ 6بفروشید؟ چه تعداد در ماه اول و چه تعداد در 
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ره کوتاه که یک سری از اهداف را برای یک دویعنی  !ین محور کنیدتاش های بازاریابی خود را کمپ

این در ردی را که بعد از ماه. کلیه موا 6یا  یک ماه :خ ابتدا و انتهای آن مشخص است دنبال کنید. مثاًیتار

به اهداف کمپین برسید.  ارتباط با توزیع و تبلیغ کتاب خواهیم گفت به طور یکپارچه و با قدرت اجرا کنید تا

تان استراحت بدهید و دوباره کمپینی را راه اندازی کنید. این بعد از هر کمپین به خود و یا اگر دارید به تیم

 شد. به هر کمپین بیشتر از قبلی خواهدروش انگیزه بسیار باایی به شما خواهد داد و تجر

 

هزینه  کتاب الکترونیک یبازاریاب برای خواهیدمی چقدر که بگیرید تصمیم باید تعیین بودجه بازاریابی:

 . باشد غیرتا چند میلیون تومان مت صفر از تواندمی راحتی به بازاریابی یهاهزینه. کنید
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 از بیشتری تعداد به تیابیدس برای که تصور نکنید بنابراین کند؛مین تضمین را نتایج لزوماً ،بیشتر هزینه صرف

 کنید، هزینه توانیدمی شما که آنچه به دارد بیشتر بستگی درست بودجه. کنید بیشتری خرج باید پول هاخواننده

 باشند.می موثرترین کنیدمی احساس شما که ییهااستراتژی درست مانند

 

 ن توجه کنید داشتن استراتژیآبه  خود کتاب عرضه از قبل باید که موضوعی بازاریابی:تعیین استراتژی 

های رسیدن به اهداف کمپین تبلیغاتی شما ها در واقع راهاستراتژی. است
 :مثال عنوان به کرد. خواهیم را بررسیها استراتژی این در ادامههستند. 

 آنها با و کنید لیست را الکترونیککتاب  عرضه یهاوبسایت تمام توانیدمی

 .گیریدب تماس

 

به انتشار رایگان کتاب الکترونیک نیز فکر  انتشار رایگان:

ایجاد تحرک و  کتاب بازاریابی مهم یهاجنبه از یکیکنید. 

 محصول بهرا  جدید با این روش افراد. شوک در بازار است

. کنیدمیفروش کتاب خود را تضمین  وکنید عاقمند می خود

 زیرا شد خواهند بعدیهای کتاب وجه پرداخت به حاضر مردم

 پرداخت را دارند. ارزش دهیدمی ارائه شما که آثاری دانندمی
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 کنددن کتاب شما را راحتتر دسترسی و خوان ،کرده کمک به انتقال دهان به دهان پیام شما تواندروش می این

 یک برای فقط شود.می های بعدیاثر آن باعث موفقیتکند. همچنین مدت ایجاد  پرشتاب در کوتاه یحرکت و

 رایگان فصل چندارائه  ،اردکتابتان کیفیت باایی د اگرتوجه داشته باشید  .ین کار را انجام دهیدا محدود دوره

 را عاقمند به خرید کل کتاب کند. خواننده تواندمی

 

  تعیین زمان انتشار کتاب الکترونیک:

 اهداف برای آن از توانیدمی زیرا فکر کنید، انتشار درباره زمان باید انتشار از قبل
 کتاب با که دنباش وقوع حال در ییرخدادها است ممکن. کنید استفاده تبلیغاتی

ایجاد کنند  شما خاص موضوع در ارتباط با سرو صدای زیادی و مرتبطند شما

 .شود منجرشگفت آوری  فروش به که

 ایده طبیعی طور به المپیک یهابازی نزدیکی در آن انتشار اید،نوشته سرگرمی و ورزش مورد در یکتاب اگر

شاید  باشد، رهبری درباره کتاب اگر. شوندمی موضوع مورد در بیشتر دانستن به عاقمند مردم زیرا است یخوب

 .باشد شما کتاب به اخبار خاص اتصال برای راهی بتواند ملی انتخابات
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چه  جامعه نید و ببینید درصبر ک آن، انتشار آماده تقریباً و هستید کتاب نوشتن حال در کههنگامی بنابراین،
 حتی ،لزوم صورت در .دارد ارتباط شما کتاب با و کنندمیدرباره آنها صحبت  همه که جریان دارند چیزهایی

 تبلیغ کنید.در مدت زمان کوتاهی به شدت  کتاب را منتشر کرده و توانیدمی

 فرصت عنوان به آن از است، مربوط الکترونیک شما کتاب به که کردید پیدا را خاصی موضوع کههنگامی
 مورد در را خود تخصص و بگیرید تماس روزنامه و رادیو جمله از محلی، یهارسانه با. کنید استفاده تبلیغاتی

 کتاب الکترونیک از و بنویسید آناین نشریات به را موضوع از یکوتاه تحلیل توانیدمی حتی. اعام کنید موضوع

 .کنید ذکر مقاله در خود
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  تعیین قیمت کتاب الکترونیک:

 هزینه چاپی، هزینه هیچ. است یکاغذمحصوات  از کمتر بسیار دیجیتال محصوات توزیع و تولید هزینه

 کشور سراسربه  را کتاب سنگین هایجعبه نیستید مجبور شما و ندارد وجود جوهر و کاغذ مانند مواد فیزیکی
 کسی اگر. نیست بکتا فروش در کلیدی عامل واقعاً قیمت که است این متوجه شدم من که آنچه .ارسال کنید

های بزرگ سایت در راها کتاب توانیدمی که حالی در .کرد خواهد پرداخت را آن قیمت ،کتاب را ارزشمند بداند

 کمک ،دهدیمبه شما کنترل بیشتری . دارد فوایدی خود هم سایت از مستقیم فروش رسانید،ب فروش به
 بیشتر شما از خواهندمی هک افرادی همه یهاایمیل لیست وبا مخاطبین  تعامل قویتری داشته باشید  تا کندمی

 .کنید ایجاد را بشنوند
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 ارزش و محتوا براساس قیمت. برود ترباا باید کتاب قیمت که نیست معنا این به کتاب از بیشتر صفحات تعداد

 .بنویسید توانیدمی که کلماتی میزاناساس  بر نه است خواننده برای آن

را در سطح پایینی  هاقیمت بخواهید است ممکن کنید،می منتشر را خود کتاب اولین و هستید وارد تازه اگر

به نظرات  مچنین با این کاره. کتاب شما را بخوانند تا کند کمک بیشتری افراد به تواندمی کار این. تعیین کنید

 .باشد ارزشمند مدت دراز در تواندمیخود  که ،می زنیدها دامن و حرف

 توانیدمی اند،کرده گیریپی شما وبسایت ازکتاب را  فعال طور به که افرادی و طرفداران ابراز عاقمندی از پس
از کتاب که  دانندمی لاز قب و شناسندمی راتان سبک و شما افراد از آنجاییکه. دهید افزایشمیک را هاقیمت

 .دهید افزایش را قیمت که دهدمیرا به شما  اجازه این ،داشته باشند می توانند چه انتظاری الکترونیک شما
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 کتاب: انتشار مچهارفصل 

 
 
 
 
 

 یا وباگ قرار دهید:  وبسایت یک در را خود کتاب

. کنید استفاده بازاریابی اهداف برای هاآن از تا باشید داشته خودتان به متعلق وباگی و وبسایت است بهتر

 وبسایت از یا و کنید استفاده فارسی  wordpress مانند رایگانی افزارهای نرم از توانید می کار این برای

 مورد در. خواهند نمی مدیریت و نگهداری برای چندانی مهارت و دارند اندک هایهزینه که آناین سازهای
 کتاب مورد در منظم طوربه کنید سعی باشید، داشته خرید برای لینک یک فقط که نباشد طور این کتاب درج

 فرایند مورد در توانیدمی. کنید ترغیب آن خرید به را خوانندگان و بگذارید مختلف هایپست کنید، صحبت

 .بنویسید ایدگرفته یاد آن طی که چیزهایی و نوشتن

 یا جدید الکترونیکی کتاب هر از را آنها. کنید درگیر جدید محتوای با را خود خوانندگان نیستید کارتازه اگر

 سعی این، بر عاوه. بپرسید تبلیغاتی هایفرصت از و بگیرید تماس هاسایت با .کنید مطلع ایدنوشته که قدیمی
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 هاینویس وباگ. کنید برقرار ارتباط کنندمی نویسی وباگ خود موضوع با ارتباط در که هاییانجمن با کنید

 توانیدمی شما .بنویسید خود کتاب مورد در را خود نظر بتوانید تا بگیرید تماس آنها با کرده، شناسایی را معروف

 کلمات از توانیدمی همچنین. کنید پیدا Google در "[خود موضوع] وباگ" کردن تایپ با را هاوباگ این

 هایوباگ" توانیدمی باشد، اجتماعی هایرسانه درباره شما کتاب اگر مثال، عنوان به. کنید استفاده کلیدی

 تماس هستند، تبلیغ برای ترمناسب رسدمی نظر به که هاییوباگ با و کنید جستجو را "اجتماعی هایرسانه

 .بگیرید

 

 دیگرو محتواهای  محصوات با کتاب الکترونیک تبلیغ

 از سرو صدا کنید تا همه بدانند که شما کتابی برای فروش دارید.

 مخاطبین برای جذب Instagram مانند بصری محتوا هایکانال

 منبع یک عنوان به را خود ایمیل لیست البته و کنیداستفاده 

با در  ارسال کنید. درست مفهومتی با تصویرهای زیبا، با کیفیت و های تبلیغاایمیل .نکنید فراموش ارزشمند

های خود استفاده برای ارسال ایمیل mailerliteافزار آناین کنم از نرمنظر گرفتن همه شرایط پیشنهاد می
فروشید بلکه این تجربه ارتباط با کسب وکار همیشه به این نکته توجه داشته باشید که تنها کتاب نمیکنید. 

برای  توانیدمی راحتی به که محتواهایی و محصواتاز جمله  شود.می خودتان است که به مشتری فروخته

 :از عبارتند کنیدتبلیغ کتاب استفاده 
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  پست میهمان

کار  توجه داشته باشید، این. خوانند آماده کنیدمی شما مخاطبان که هاییسایت برای مهمان پست بیست تا ده

اسمی از کتاب  مستقیم طور به نیست ازم. کتاب استجذب مخاطب  برای باشد seo بیشتر از آن که برای
خواننده پست آنقدر عاقمند  که است این هدف. باشد کتاب موضوع به مربوط باید پست موضوع اما خود ببرید،

 به موضوع آن شود که بخواهد مطالعه خود را با خواندن کتاب شما ادامه دهد. 

 

  کتاب تولید ویدئو درباره موضوع

 

 داشتن بنابراین دارد، دوست را ویدئو اجتماعی هایرسانه مخاطب. است قوی بسیارارتباطی  رسانه یک ویدئو 

 . دهدافزایش می را بازدید شما کتاب بارهدر کوتاه تبلیغاتی ویدیو یک

 یک حداکثر تا را فیلم طول شوید مطمئن همچنین. کنیدطراحی  موسیقی و متن عناوین با را ویدیو است بهتر

سعی  شود.تمال دیده شدن آن کمتر میاح تر باشدطوانی هرچه. دارید نگه ثانیه 30 امکان صورت در و دقیقه

 کند.خواننده تا دیدن انتهای فیلم صبر نمی زیرایام جذاب و اصلی ویدئو را همان ابتدا نشان دهید پ دکنی
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  نویسندگان جلسات وعمومی  دیدارهای برای رویدادها سازماندهی

 سازمانها باهمچنین  .نیدک استفاده خود کتابعمومی معرفی برای هامکان دیگر و محلی یهاکتابخانه از باید
 ورزشی مرکز یکبه  دیتوانمی های ورزشیدر مورد کتاب مثال، عنوان به. بگیرید تماس مناسب هایگروه و

ها و اتحادیه های امور انجمن اب زنان کار و کسب به مربوط یهاکتابدر مورد  و مراجعه کنید سامت مرکز یا

 زنان تماس بگیرید.

 

 وبینارها

به طوریکه  بود دنخواه مفید تانهدف بازار نیز برای رایگان وبینارهای

 که است خوبی ایده. کنندکتاب را به خوبی به مخاطبان معرفی می

 دهید، ارائه رایگان کتاب چند یا هاتخفیف وبینارها افراد به هنگام ورود

به عنوان  .کنید برگذار آفاین وبینار حتی می توانید .ندهید تحویل را هدایا وبینار پایان تا که بهتر است اما
 توانیدمی راحتی به شما. توانم به سایت ایوند اشاره کنممی رویداد اشتراک و ایجاد زمینه دربهترین سایت 

 آفاین وبینار عنوان با و( ساعت یک مثا) کنید ترطوانی کمی را گفتم قبل قسمت در که هاییویدیو همان

 .دهید قرار ایوند سایت در رایگان صورت به
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 کنفرانس در سخنرانی

 

 

 

مطمئن  باید اما عرفی کتاب به مخاطبان هدف است،های موثر برای مس نیز یکی از راهسخنرانی در کنفران

. باشد ارزشمند کنند خریداری را کتاب این خواهندنمی که کسانیهمه حتی  برای شما سخنرانی کهباشید 

 در به حضور مجبور حتی اگر. کنندهایی که صرفاً به قصد فروش هستند مخاطبان را ناراحت میسخنرانی

 اند و باید نتیجه قابل قبولی بدست آورند.آنها وقت خود را صرف کرده باشند،ن سالن

 

 دیگرها و وباگهای نویسندگی برای سایت

باعث معروف شدن شما به  آناین، مجات یا و هاوباگ دیگر در کتاب موضوع به مربوط مقاات نوشتن

دهید و در انتهای مطلب حتماً به مطالب مفید ارائه . طوانی ننویسید سعی کنید. شودعنوان یک نویسنده می

 مستندات و منابع خود اشاره کنید.
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 تأثیرگذارافراد  به کتاب رایگان ارسال

 

 

. درباره آن نزد دیگران صحبت خواهند کرد یا استفاده خواهند کرد شما کتاب از کهتمرکز کنید  افرادی بر
تواند سروصدای خوبی درباره می ،هستند نفوذصاحب  موضوع آن در که افرادی به ارسال نسخه رایگان کتاب

 نویسان، وباگ ،توانند کتاب شما را به اشتراک بگذارندمیتأثیرگذار که  افراد دیگرهمچنین . ایجاد کند کتاب

 است ممکن و کنندمی اجرا را معلمان آموزش هایدوره که هستند افرادی یا و کنفرانس سخنرانان نویسندگان،

 .دهند جای خود برنامه در را شما کتاب بخواهند

 

 کتاب موضوع اساس بر آموزش ایجاد

 باشد.های دیگر و بسیاری راه وباگ یهاپستحضوری،  رویدادهایپادکست،  فیلم،از طریق  تواندمی آموزش

وقتی مخاطب زمانش را صرف دریافت آموزش شود. آموزش باعث ایجاد اعتماد، درک و فکرمشغولی می

اختصاص دهد احتمال خرید  شما داده است. هرچه وقت بیشتریکند یعنی این که اختیار زمانش را به می
 شود.محصوات شما بیشتر می

https://www.rahsoo.com/
https://www.instagram.com/rahsoo.marketing/
https://www.linkedin.com/in/mehdi-abbaslou-514534101/
https://twitter.com/RahsooMarketing


 

  

   
 

 آموزش بازاریابی رهسو
 

 راهنمای جامع بازاریابی کتاب الکترونیک 30

  درباره کتاب Infography طراحی

ای گویا از اطاعات جمع شده در یک طرح گرافیکی هستند. بسیار مختصر و مفید که ها مجموعهاینفوگرافی

ها جذابیت کتاب شما را این گونه طرح جذابیت بصری خوبی دارند و به راحتی قابل ارسال به دیگران هستند.
تخیلی پیاده  هایکتاب برایحتی  روش را این توانیدمیدهند. تری به آن میایباا می برند و ظاهر حرفه

 عنوان به. محل یا موضوع حتی یا و کتاب یهاشخصیت بارهدر infography یک مثال، عنوان به. کنید

اثرات منفی فضای  مورد در را یاینفوگراف توانیدمی باشد، فضای مجازی درباره شما کتاب اگر ،ی دیگرمثال

 .طراحی کنید مجازی
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 ایزهجتعیین 

خریدارن کتاب ": کنید این گونه اعام توانیدمی. داد خواهد افزایش را هافروش و بازدید تعداد یزه دادنجا
 روز در تا کنید امن ثبت. هدیه خواهند گرفتالکترونیک ما هر هفته به قید قرعه یکی از محصوات سایت را 

از  شما محصولداران خری ببیند، خاطبانم اینکه ."ببینید سایت در را نتایج و سازیم مطلع را شما کشیقرعه

 .گیرندمی نظر در مه را شما محصول ،خرید موقع در قطعاً ،شوندمند میچه مزایایی بهره

 

 فروش و پیشنهادات ویژه

صول و میزان تخفیف زیاد هستند. بهتر است طوری تخفیف دهید که نسبت به ارزش واقعی محمردم عاشق 
ساعت و به هیچ  24دهید آگاه باشند. حتماً مدت تخفیف را کم تعیین کنید مثاً انگیزی که میتخفیف شگفت

 وجه نیز این زمان را تمدید نکنید یا تغییر ندهید.

خاطرتان هست د. ندهافزایش میتخفیف را که زمان یا تعداد محدودی دارند، ارزش استفاده از کد  هاییتخفیف

 از آنها تصور یکی ؟های پیش روی تولید و فروش کتاب الکترونیک پرداختیمکه در ابتدای کتاب به چالش

شود این تصور های محدود و فروش در تعداد مشخص باعث میرایگان بودن محصول دیجیتال بود. تخفیف

 تر شود.کمرنگ
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 ارزیابی: پنجم فصل

 

 را دنبال کنید بازخوردها و نظرات

 سعی کنید تا حد امکان با آنها وارد صحبت شوید. .حواستان به نظرات مخاطبان باشد شروع فروش،به محض 

 خود کتاب توانیدمی برای دریافت بازخورد .خیر یا شودمی موفق کتابفروش  آیا که دهندمینشان  هابازخورد

 یک در را کار این توانیدمی. دهد ارائه صادقانه ش راو از او بخواهید نظربدهید  کسی به رایگان صورت به را

 .دهید ارائه گفتگوی آناین خاص انجمن

 بر) بررسی بهترین برای ایجایزه توانیدمی. است مسابقه برگزاری بیشتر، بازخوردهای تولید برای دیگر راه

 دیگر، الکترونیکی کتاب یک تواندمی جایزه. کنید ارائه( کتاب مورد در تحلیل و تجزیه عمق و جزئیات اساس

 حتی بسته پستی شامل کتاب کاغذی و ... باشد. یا و( باشید اگرداشته)ت محصوااز  ییک

 پاسخ با است ممکن موارد، بعضی در شان را بفهمید.دلیل کنید سعی ،منفی بازخوردهایشنیدن  از فرار به جای

 را غلطی اطاعات یا و کندمین درک را شما استدال بازخورد دهنده کنیدمی احساس اگر. رفع شونددادن 

و دیگر بحث  دهید پاسخفقط محترمانه و مودبانه  و کنید تشکر شاننظرات برای آنها از توانیدمی دهد،می ارائه

به نظرات مخاطبان  مندعاق که دهدمی نشان اول. است برابر دو منفی یهابررسی به دادن پاسخ مزیت نکنید.
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 تا دهیدمی پاسخ نادرست ادعاهای به ،دوم. باشیدمی یادگیری به مایل و کنیدمی آنها قدردانی از ،هستید

 ها قرار نگیرند.دیگران تحت تأثیر آن

 

 بررسی میزان فروش

طریق کانالهای مختلف حتماً میزان فروش کتاب الکترونیک را از 

بررسی کنید و دایل موفقیت و شکست آن کانال را بیابید. 

درصورتی که یک کانال با فاصله زیاد از موارد دیگر در موفقیت شما تأثیر داشت حتماً روی آن سرمایه گذاری 

های ها و فایلابهمواره در جریان وجود کت بیشتری انجام دهید ولی همچنان بقیه را تا حد امکان ادامه دهید.
مشابه موضوع خود باشید و روند قیمتگذاری آنها را رصد کنید. بهتر است حتی به خرید کتابهای رقبا اقدام 

کنید با کیفیت مطالب آن کنید و از میزان کیفیت آنها با خبر شوید تا قیمتی که برای کتاب خود تعیین می

 تناسب داشته باشد.

های بزرگ فروش کتاب الکترونیک می فروشید که آنها امکان آمارگیری فروش وبسایتاگر کتاب را از طریق 

های رایگان و بسیار قوی مانند کنید افزونهشما را دارند. اگر از طریق وبسایت خود نیز اقدام می

Woocommerce  وEasy Digital Downloads  در سیستم مدیریت محتوای وردپرس وجود دارند که

 د.نکناز آنها استفاده کنید و آمارهای بسیار دقیق همراه با نمودار به شما ارائه میتوانید می
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 جمع بندی نهایی

 ،با توجه به شرایط چاپ و نشر در کشور ما و وضعیت مالکیت معنوی

سفانه مزد زحماتشان را به أنویسندگان عموماً درآمدهای خوبی ندارند و مت
 کنند.ریافت نمیحق د

که امروزه دوران کسب و کار سنتی تمام  استکتابی که خواندید بر این ایده 

 شده و استفاده از تکنولوژی خصوصاً دیجیتال ضروری است. 

های روز بازاریابی استفاده کنید. خواهید درآمدتان را افزایش دهید باید از قدرت تکنولوژی و تکنیکاگر می

ها بسیار ارزشمند است ولی این فرایند نیاز به تغییر اساسی و تغییر تهنگارش کتاب و انتقال تجربیات و دانس

نگاه نویسندگان دارد. هستند بسیاری از متخصصین که این موضوع را درک کرده و درآمدهای بسیار 

های الکترونیک بسیاری هم دارند. ناگفته نماند کتاب کانگیزی از راه نگارش و انتشار کتاب الکترونیشگفت
های جدید به سختی به اجرا اجرا است که متأسفانه ایده کارتنها نقطه سختخورند. ضای وب خاک میدر ف

  آیند و چسبندگی عجیبی به فرایندهای قدیمی و تکراری وجود دارد.درمی

دیگر امکان محرمانه نگاه شود و تر میروز دسترسی به اطاعات راحتاین است که روز به  نکته مهم دیگر

برای  ترعملی هایاطاعات تخصصی برای کسب درآمد توجیهی ندارد. هرچه اطاعات شما راهکار داشتن
 رفع مشکات مخاطبان ارائه دهد امکان موفقیت بااتر خواهد رفت. 
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توانید به رویای درآمد خود تحقق ببخشید. با اجرای دقیق مطالب این کتاب می

خواهد. میزان تاشی که صرف درست است و البته کمی صبر و تاش می ،راه

 ارزد.آوردی که خواهید داشت حتماً میکنید به دستمی

 

 صمیمانه سپاسگزارم! همراهی شمااز 

 لطفاً نظرات، پیشنهادات و سواات خود را از طریق بخش

 اعام بفرمایید. وبسایت رهسودر  ماتماس با 

 

توانید ایمیل خود را ها و محصوات رهسو میدر صورت تمایل به دریافت اطاعات سایر کتاب

 وارد کنید. عضویت خبرنامهدر انتهای صفحه تماس با ما در بخش 

 

 خوشحال کنید! ما را با شنیدن خبر موفقیت خود
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